
Укрупнённая архитектура модели

Выходные формы

- Воронка продаж в моvенте по проекту, по компании, по менеджерам;

- График платежей, далее отслеживание план-факта

- Отчет для руководителя по менеджерам

- «Реестра договоров»;

- Отчет по заключённым договорам, оплат по договорам, планируемых оплат;

- Отчет по продажам план/ факт;

- Отчет должников ''- должника определять по дате «Оплатить до ...» из договора;

- Бюджет по продажам на год, план его выполнения на день и факт выполнения;

- Бюджет доходов и расходов.

ИД общие:
Общ
Прайс
Опис

Рабочие столы:
РС ГенДир
РС ЗамГенДир
РС ДирДРиП

Выходные формы:
ВФ_00
ВФ_01
ВФ_02
ВФ_03

Визуализация
1. Текстовые данные
2. Диаграммы
3. Карты
4. Светофор (локально)

Пром. формы:
Ш_СВ1 - по продуктам
Ш_СВ2 - по регионам
Ш_СВ3 - по секторам
Ш_СВ4 - по продавцам
:
Ш_СВ99 - прочее

Продукты:
ИИ
Обслуживание
Описания
Поставка

ИД по затратам:
Затр

ИД внешние:
1С
Ручной ввод
Excel - внешние файлы

ИД внеш от ФД:
Расходы2024_2026
ФОТ
ШР
БДР

UNIT экономика:
UNITанализ
UNITанализ2030
UNIT0
UNIT0МЦДЦ

Пром. ИД:
Ш_СВ1 - План
Ш_СВ2 - Факт

Расчёт, вкл. прогноз:
Ш_СВ1 - План
Ш_СВ2 - Факт

Архив:
Год
Месяц
Неделя

Методы расчёта цены:
1. Сверху (от заданной 
цифры)
2. От рынка
3. Снизу (иерархический 
сбор данных)
4. От возможностей 
заказчика

Детализация:
1.Продукт
2.Регион
3.Нед/Мес/Кв/Год
4.Сектор B2B/B2C/B2G
5.Продавец
6.Продукты
7.Категор.ЛПУ ABC
8.ТерДелСбер
9.Фед. округ
10.Стадия проекта
11.ДвЦен 
ТКП/Дог/Платеж/Акт
12.Партнер програмы
13.Чужие продукты
14.Присутствие в регионе
15.Типы договоров 
(лицензия, исследования, ….)
16.Ключевые риски по работе 
с клиентами

Структура цены и 
затрат:
1. Выручка
2. Маржинальная 
доходность
3. Прямые затраты
4. Себестоимость

А. Косвенные

Уровень выходных форм:
1. Совет директоров
2. Руководство компании
3. Департамент продаж
4. Финансисты
5. Кадровый департамент
6. План-факторный анализ

Меню
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